
Transformer vos achats en leviers de 
croissance





Mettre en place une solution de Sourcing (S2C) répond à l’enjeu 
d’HDF Energy de réussir le passage à l’échelle
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Optimiser l’amont de l’achat en standardisant et cadrant la sélection et la négociation 
avec les fournisseurs

Fluidifier le suivi des contrats signés et assurer une facilité de lecture pour les clients 
internes

Construire & sécuriser le panel de ses fournisseurs & pérenniser la relation fournisseurs 

Développer et outiller la collaboration des achats avec ses clients internes et ses 
fournisseurs

HDF Energy compte également sur la mise en œuvre du portail fournisseurs pour digitaliser et transformer le mode 
d’échange et de collaboration avec son écosystème fournisseurs. Les retours d’expérience, bonne pratiques et 
propositions des éditeurs allant en ce sens et en lien avec le besoin décrit dans le présent cahier des charges seront 
examinés avec attention





CABINET DE
CONSEIL ET D’INTÉGRATION

Fondé en 2018, CYRIAS est un cabinet de conseil et 
d’intégration qui accompagne les Directions Achats / 
Finance de sociétés françaises et internationales 
dans le déploiement de Solutions Cloud.

TRANSFORMATION DIGITALE IMPLÉMENTATION MAINTENANCE



Un accompagnement extérieur

Des bonnes pratiques partagées
La proximité

Le standard

La bonne humeur

Un Fort niveau d’implication

Les facteurs clés de succès humains



Les facteurs clés de succès côté solution et méthodologique

Solution Ivalua

• Ivalua Leader du S2P

• Fonctionnalités de standard répondant 

aux besoins métiers

• Outil modulable avec activation 

uniquement des fonctionnalités 

nécessaires

• Capacités de configuration rapides 

permettant de répondre aux besoins 

Clients

Méthodologie

• Anticipation de la reprise de données

• Préparation des ateliers alignée 

aux objectifs et enjeux du projet 

• Configuration au fil des échanges

• Equipe unique, très impliquée et 

expérimentée

• Enrichissement progressif



Embarquement des fournisseurs 

Evolution de la relation avec les 
fournisseurs

Modification du modèle de 
données

Optimisation des processus/ 
mise en place de règles 

Anticipation de moyens 
(humains et financiers)

Nouvelles compétences et 
création de nouveaux postes

Anticipation de l’intégration entre solutions
Reprise de données

Conseils pour bien intégrer une solution ?



sandrine.houssin@kaora-partners.com

Contactez-nous
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